
 

 
 

MITARBEITER (M/W/D) IM VERTRIEBSINNENDIENST 
IN VOLLZEIT FÜR UNSER TEAM IN HERNE 
 
Wir sind ein dynamisches und auf Wachstum ausgerichtetes, unabhängiges Unternehmen im Zukunftsmarkt der Dämmstoffe. Mit unseren 
Produkten aus expandiertem Polystyrol (EPS/Styropor) sind wir einer der großen, führenden Anbieter in Deutschland und beliefern den 
Baustofffachhandel und Systemhersteller. Anwendungen, sowohl im Neubau- als auch im Renovierungsbereich, sind die Fassaden- und 
Flachdachdämmung, die Wärme- und Trittschalldämmung für Bodenaufbauten sowie Perimeterdämmungen für erdberührte Bauteile. 
Unsere modernen Produktionsstandorte befinden sich in Castrop-Rauxel und in Schkopau.  
 
Wir suchen ab sofort einen Mitarbeiter (m/w/d) im Vertriebsinnendienst in Vollzeit für unser Team in Herne. 
 
 
 
 
 

Ihr Profil: 
• Abgeschlossene kaufmännische Ausbildung oder ein 

praxisorientiertes betriebswirtschaftliches Studium 
• Freude am Vertrieb und dem aktiven Telefonieren mit 

Menschen 
• Einschlägige Erfahrung im Vertriebsinnendienst sind von 

Vorteil 
• Kenntnisse im Dachfachhandel sind wünschenswert 
• Verlässlichkeit, Kommunikationsstärke, Teamgeist, 

Engagement und gute Umgangsformen 
• Stressresistenz bei hohem Arbeitsaufkommen und 

schnellem Wechsel der Aufgaben 
• Selbstständige Arbeitsweise und schnelle Auffassungsgabe 
• Hohe Einsatzbereitschaft und zeitliche Flexibilität 
• gute MS-Office-Anwenderkenntnisse, insbesondere in Excel 

sowie in ERP-Systemen 

Unser Angebot: 
• Leistungsgerechte Vergütung 
• Intensive Einarbeitung 
• Mittelständische Unternehmenskultur, flache 

Hierarchien und schnelle Entscheidungen 
• Mitarbeit in einem zukunftsorientierten und 

expandierenden Unternehmen mit modernen 
Produkten 

• Mitarbeiter-Obstkorb und Coffee-Lounge 
• Kostenlose Parkplätze 
• Sehr gute Verkehrsanbindung 
• Tätigkeit im mobilen Office möglich 

Wenn Sie diese Herausforderung interessiert und Sie die genannten Voraussetzungen mitbringen, übersenden Sie bitte Ihre 
vollständigen Bewerbungsunterlagen ausschließlich per E-Mail mit Angabe Ihrer Gehaltsvorstellung und des frühestmöglichen 
Eintrittstermins an bewerbung@philippine-eps.de zu Händen von Frau Röben.  
 
Wir freuen uns darauf! 
 

Ihre Aufgaben: 
Sie vertreiben unsere Produkte an den Baustoffhandel und betreuen diesen in allen kaufmännischen Fragen. Dabei kooperieren Sie eng mit 
dem Vertriebsaußendienst und anderen Abteilungen des Unternehmens. Das oft direkte Umfeld im Baustoffbereich sowie die 
Preissensibilität der Produkte sind für Sie ein Ansporn, Ihr Vertriebstalent und Ihre organisatorischen Fähigkeiten einzusetzen. 
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